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面试前的资料准备：　　不打无准备之仗，这是销售人员都明白的道理，套用到面试环节也是很受用的，因此，汽车销售面试的第一个技巧就是事前的准备。包括资料的准备：　　1、汽车行业市场简单情况。　　2、要面试公司的简单情况。例如汽车品牌的历史和车型等...
面试前的资料准备：
　　不打无准备之仗，这是销售人员都明白的道理，套用到面试环节也是很受用的，因此，汽车销售面试的第一个技巧就是事前的准备。包括资料的准备：
　　1、汽车行业市场简单情况。
　　2、要面试公司的简单情况。例如汽车品牌的历史和车型等。
　　3、个人面试汽车销售的优点，及个人一些对于行业的看法等。(以备面试官的提问)
　　4、基本常识，包括汽车基本情况《如汽车由四大部分组成，发动机，电气设备，车身，车架;)
　　5、基本的汽车配置东西，很简单。
　　做好面试前的形象准备：
　　1、掌握服装面试技巧，个人着装方面，干净、大方、利落。
　　2、心态方面，做了充足的准备，自然胸有成竹。
　　特别提醒应届毕业生在面试时要特别注意的问题：
　　1、不能说谎，要实事求是。一个没有诚信的人，无论他有多优秀，也是要受到用人单位鄙视的;
　　2、掌握情景面试技巧，要注意自己行为语言上的小细节。例如握手、告别、关门等小细节，容易忽略，但却是面试官观察候选人的一个很重要的途径，因此要特别谨慎注意;
　　3、对薪金待遇的要求要慎重回答。就面对应届毕业生的招聘而言，很多企业都会有其相应的薪酬标准，无论你提多少，面试官都不会以你所提为参考标准的，只是把此作为探究你期望值的方法而已，因此，说“依据公司规定”是较妥当的回答。
　　总结：
　　最主要的还是你自己的个人展示，要有特点，不能慌。如果你是应届的，当然的优势就是学新东西，接受新知识快，可以考虑在介绍自己时主要介绍这些，因为既然你进入了面试，表示这个公司没有经验也是可以的。所以记住面试时最主要的还是灵活机变。其次理清了一下思路，如销售中应注意的一些基本问题和应对等。
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