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作为一名服装销售员，第一，我时刻记住：把每一位顾客都看作是自己的亲人，这种感觉会让顾客对我们有一种亲切感，拉近我们和顾客的距离。第二，坚持每天都要学习，遵循“活到老、学到老”的原则。以下是本站为您准备的”服装销售人员工作总结“...
       作为一名服装销售员，第一，我时刻记住：把每一位顾客都看作是自己的亲人，这种感觉会让顾客对我们有一种亲切感，拉近我们和顾客的距离。第二，坚持每天都要学习，遵循“活到老、学到老”的原则。以下是本站为您准备的”服装销售人员工作总结“，供您参考，希望对您有帮助。
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       作为一名服装销售员，第一，我时刻记住：把每一位顾客都看作是自己的亲人，这种感觉会让顾客对我们有一种亲切感，拉近我们和顾客的距离。第二，坚持每天都要学习，遵循“活到老、学到老”的原则。
　　以下是我的销售工作总结：
　　第一， 接待顾客时要不厌其烦，不到最后关头我们决不放弃。即使顾客试了很多条，我们还是要耐心招待。只要他们想试，我们就多鼓励。
　　第二， 当顾客要我们做参谋的时候我们要当成自己的朋友，帮其选购适合的商品，而不是他想要的。这样，顾客穿着舒适得体，会带其亲友一起来。
　　第三， 看顾客眼色，帮其选择，在适当时机推荐，鼓动顾客试穿衣服，我们成功率会提高一倍。
　　第四， 看年龄、身材、肤色，来帮顾客选试裤子。
　　第五，对于新客户，一定要完全按照合同上的规范行事。尽快地获得新客户对我们的信任和支持。
　　坚持学习产品知识和提高自身的业务水平，事物都是在时刻变化的，我们需要不断补充新的知识来充实自己。坚持多出去走走，保持经常与客户的有效沟通和交流，真正了解客户需要什么产品。
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