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甲方：　　乙方：　　为了共同拓展市场，充分发挥甲乙双方的经营优势，以在平等互利的基础上组建稳定而有效的市场网络，共同拓展“比德文”品牌的市场份额，经双方友好协商，特订立一下条款，双方共同遵照执行。　　1、 甲方指定乙方为__________...
甲方：
　　乙方：
　　为了共同拓展市场，充分发挥甲乙双方的经营优势，以在平等互利的基础上组建稳定而有效的市场网络，共同拓展“比德文”品牌的市场份额，经双方友好协商，特订立一下条款，双方共同遵照执行。
　　1、 甲方指定乙方为__________________地区比德文电动车产品的经销商，下称加盟
　　店。由乙方独自申请办理营业执照，与甲方签订协议后，专门经营比德文品牌电动车产品，并承担经营投资及盈亏的行为。
　　2、 乙方在__________________________________共_______平方米代理比德文电动车产
　　品，于______年____月___日至_____年____月____日止。乙方销售量应达到________辆。自签订本协议起，乙方有______个月考核期，平均每月销售额应达到_______辆，考核期没达标甲方可以提前终止协议，本协议的年限满后，乙方愿意继续合作，该店在本协议规定年限前3个月向甲方提出，经双方同意后可续签协议。如本协议终止，乙方在一年内负责业务开展地区的售后服务，甲方有义务按售后服务有关条款配合乙方工作。 甲乙双方均是独立经营单位。乙方实行独资经营、自负盈亏、独立核算，在业务上接受甲方指导，经营中服从甲方的领导和管理。协议双方不存在共同投资、代理雇佣、承包关系，乙方不具备代甲方形式再授权的权利，甲方对乙方的劳动关系及员工行为不承担任何责任。
　　4、 许可乙方在合同期内，在其经营店面内，必须专营甲方授权销售的比德文品牌电动车，
　　不允许其他厂家的同类产品或仿制产品出现在专卖店内，否则甲方有权取消乙方的区域专卖经销权。 3、
　　一、我们的优惠待遇：
　　乙方在_________________________________合作期间完成年度进货额指标，甲方向乙方报销年度房租__________万元(大写:____________________)，在新的结算年度的前三个月以产品补偿的方式在进货款中进行抵扣(说明：对于已享受过相应优惠或特价政策的订单，计算业绩但不重复返利)。
　　二、双方的权利和义务
　　1、 甲方保证乙方在经销区域内的经销权，严格履行服务，在统一发展的原则上，甲方给予乙方提供店面形象设计、销售指导、形象宣传和业务培训等方面的支持。
　　2、 甲方根据市场情况需淘汰的产品，应提前通知乙方补充新款产品，所有公司最新推广款式必须上样，对必须淘汰之产品，公司要求乙方自行处理。
　　3、 样品在公司能够重新利用的情况下，按样品金额(除去样品折扣)按进货价进行回收。
　　4、 乙方经销甲方产品时，店内不得有仿制或同类的产品在本店店中或专卖店出售，严守店中或专卖店形象规定，不得随意改变店内形象。
　　5、 乙方在本协议所定经销区域内发展业务，未经甲方同意，乙方不得向周边地区发展业务(含批发业务)，不得跨区域经营，否则甲方可以提前终止协议。严禁从其他区域窜入产品经营现象，经查实，立即终止协议，房租不予报销。
　　6、 甲方保证产品出厂质量及运输。
　　三、违约责任
　　如乙方违反本协议第二款4、5条时，甲方可停止供货，并收回代理区域的经销权。
　　四、甲乙双方如发生争执，可共同协商解决或递交甲方所在地人民法院。
　　五、本协议一式二份，双方各执一份，具有同等法律效力。
　　甲方(签章)： 乙方(签章)：
　　代表(签字)： 代表(签字)：
　　______年___月___日 ______年___月___日
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