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台球加盟合同范本1导言：随着近年来各种世界级台球赛事在中国举行，台球小子丁俊辉又在世界台球界为国人争得无数荣誉、中国群众再次掀起喜爱台球这个热潮、上海、北京等地球房已经都向着服务人性化、器材设施专业科技化、装修豪华化的方向发展、然而本市全没...
台球加盟合同范本1
导言：
随着近年来各种世界级台球赛事在中国举行，台球小子丁俊辉又在世界台球界为国人争得无数荣誉、中国群众再次掀起喜爱台球这个热潮、上海、北京等地球房已经都向着服务人性化、器材设施专业科技化、装修豪华化的方向发展、然而本市全没有一家有规模、器材专业、经营管理正规的台球俱乐部、我们的XX俱乐部的出现，适时的营造了一个具有运动休闲文化概念又适合两人世界、三口之家、四世同堂、朋友聚会、商务交往最佳的休闲娱乐场所。对于本市体育行业也具有非凡的意义。
市场定位：
管理理念：
1、尊重俱乐部工作人员的独立人格。
2、下管一级：上级对下级进行规划管理，下级应服从上级的工作指导，尽力完成上级发放的任务。
3、互相监督：管理层监督员工的.工作，同时员工也可以向上级提出自己的意见或见解。
4、营造集体氛围：既要上下属感受到俱乐部纪律的严明，也要关怀员工，让员工感受到来自集体的温暖，有利于加强凝聚力，提高工作积极性。
5、公平对待，一视同仁，各尽所能，发挥才干。
部门设置与职责：
经理：负责俱乐部经营策划和全面管理工作；
主管：协助经理做好日常事务的管理工作；
领班：当班次服务人员的管理工作；
教练：台球培训班的教学工作；
助教：协助教练做好教学工作；
收银员：控制计费系统，做好收费等工作；
服务员：场地卫生工作极其为顾客摆球工作。
经营理念：
本俱乐部将采用全国各大著名俱乐部经营之所长，将新兴台球俱乐部经营理念综合本地区情况用于日常经营当中。
经营项目：
日常台费、酒水、顾客球具保养、陪练。
竞争优势：
1、本俱乐部为本地区装修最为豪华、器材最为专业、经营管理理念为我先进的台球俱乐部。
2、经营活动方法多种多样、定期举办会员比赛和一定规模的大型公开赛。
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台球馆台球室台球俱乐部开业对联集锦
黄金乌金铂金金手台面
伯爵侯爵公爵爵冠球界
拉杆扎杆金枪世界
红球彩球爵冠天下
金色人生酣畅淋漓
妙手乾坤冠爵天下
篮球足球更要台上金球 （‘台上金球’指‘台球’）
侯爵公爵只求天下一绝 （‘天下一绝’指‘台球绝技’）
上联：一杆两杆三杆四杆 ，杆杆百胜
下联：五杆六杆七杆八杆，个个名流
横批：台球台球
一杆清台称百胜
枪法如神唤名流
似进实退 强赌一杆难百胜
巧守妙攻平安六袋数名流
寓守于攻 稳若泰山惊百圣
旁敲侧旋 巧翻障碍竞名流
百圣齐馆百花开百台，
名流同会名技出名球。
击打自如，杆起点线求百圣，
轻重潇洒，球落洞袋数名流。
一杆击出尽显百圣风采
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“xx台球俱乐部”位于xx大学西苑外（重庆火锅店旁），其环境优雅，设施齐全，是xx大学周边最为突出的室内台球俱乐部。现应广大的客户要求，“xx台球俱乐部”又在原址旁新开设一分店，现需我公司针对其具体情况进行宣传推广，以增加俱乐部的客流量和毛利率，并深化其品牌的效应。
一、 市场情况分析
目前，xx大学周边共有八家台球室，主要集中在南苑和西苑。因xx大学人口众多，故南苑和西苑暂时还谈不上竞争，所以现阶段而言，xx如何稳固自己在西苑台球界的霸主地位并且加强推动学校台球文化的氛围是首要问题。
对比其它几家的台球室发现，无论从店内环境，台球设施，人员服务等方面都比不过“xx”，口碑上“xx台球俱乐部”也很不错，可以说在学校周边是一家台球娱乐的高档场所。但是xx的新店面的选址同老店面一样，都比较靠里，而西苑周边的几家台球室地理位置较好，其次价格走的是低端路线，故每逢节假日或固定双休时人员爆满。所以xx要稳固增加营业额，必须维护好原来的老客户（高端客户）并且从周边的台球室抢走更多的低端客户。
二、 具体操作
针对台球俱乐部的具体情况，我们制定了如下几项推广策略：
1。 硬件宣传：配合即将到来的“十一”国庆，从9。21―10。7号期间在我们公司的LED户外全彩和超市的液晶广告机上全天播放视频广告，并在杂志上做一整版的广告宣传，达到人所皆知，广告语“打台球，就去陈老大”植入人心。
2。 店内促销活动：针对店外的大众球场，周一到周五的白天分时段可以包场――上午9：00―12：00包场（5元）;
中午12：00―14：00固定消费（3元）;
下午14：00―17：30包场（8元）;
如果不愿意包场的同学任按3元每小时计算，晚上及周六周末恢复3元每小时的计价方式。
所有三大师生均可办理40元的包月卡，办理该卡的学生在大众球场任意打;
针对店内的高档球桌，继续采用会员制增加会员的粘性，并针对每个会员每天的消费额达到50元的提供免费的酒水;
打台球的女孩子不是很多，如果能留出2张户外桌子，搞个女生免费打台球的活动（仅限周一至周五）;那么可以带动更多的男士加入，以球会友，并能增加饮品的销售。
3。 活动推广：可每学期举办一次台球高手比赛，具体操作模式可以沿用以前的方式进行，配合各类奖励和证书，吸引更多的台球专业人士加盟，推动校园台球文化的氛围。
三、 方案的执行及收费
本方案的具体实施均交由扬帆文化传媒全程执行，包括视频的拍摄与制作，杂志的设计与发布，广告的投放，活动文案的策划与推广，力保宣传的力度，使“陈老大台球俱乐部”的品牌效应深入人心;
收费：本方案的全程推广费用为元（活动优惠价）;活动时间为9。25至10。13号;
xx台球俱乐部位于xx大学西苑小吃街内，其装修高档，设施齐全，拥有国际赛事专用台球比赛桌18张，专业台球教练4名，是集台球比赛，台球培训和台球娱乐为一体的高档台球俱乐部。目前，其最新开业的台球旗舰店还设有独立的酒水吧台、影院、空调和球友休息娱乐室等，为了回馈各位新老台球朋友的支持，在祖国六十周年庆典之际，陈老大台球城特推出各项优惠活动和精彩赛事，欢迎各位新老朋友的光临！
1.健身俱乐部策划书大全
2.健身俱乐部策划书
3.大型俱乐部年会活动策划书
4.营销策划书
5.医院营销策划书
6.服装营销策划书
7.黑茶的营销策划书
8.营销大赛活动策划书
9.推广营销策划书
10.影楼营销策划书
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台球俱乐部策划与细则
导言：随着近年来各种世界级台球赛事在中国举行，台球小子丁俊辉又在世界台球界为国人争得无数荣誉.中国群众再次掀起喜爱台球这个热潮.上海.北京等地球房已经都向着服务人性化.器材设施专业科技化.装修豪华化的方向发展.然而本市全没有一家有规模.器材专业.经营管理正规的台球俱乐部.我们的---------俱乐部的出现，适时的营造了一个具有运动休闲文化概念又适合两人世界、三口之家、四世同堂、朋友聚会、商务交往最佳的休闲娱乐场所。对于本市体育行业也具有非凡的意义.
市场定位：本俱乐部位于，周边客流量大，并有自由空
? 管理理念：
1.尊重俱乐部工作人员的\'独立人格
2 下管一级:上级对下级进行规划管理,下级应服从上级的工作指导,尽力完成上级发放的任务.
3互相监督:管理层监督员工的工作,同时员工也可以向上级
提出自己的意见或见解.
4营造集体氛围:既要上下属感受到俱乐部纪律的严明,也要
关怀员工,让员工感受到来自集体的温暖,有利于加强凝聚
力,提高工作积极性.
5.公平对待,一视同仁,各尽所能,发挥才干 . 部门设置与职责： 经理：负责俱乐部经营策划和全面管理工作. 主管：协助经理做好日常事务的管理工作.领班：当班次服务人员的管理工作.教练：台球培训班的教学工作. 助教：协助教练做好教学工作. 收银员：控制计费系统，做好收费等工作.服务员：场地卫生工作极其为顾客摆球工作. 经营理念：本俱乐部将采用全国各大著名俱乐部经营之所
长，将新兴台球俱乐部经营理念综合本地区情况用于日常经
营当中. 经营项目:日常台费.酒水.顾客球具保养.陪练.
竞争优势:
1本俱乐部为本地区装修最为豪华.器材最为专业.经营
管理理念为我先进的台球俱乐部. 2经营活动方法多种多样.定期举办会员比赛和一定规模的
大型公开赛.
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